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摘要:企业家高效创业的内在机理是什么? 通过案例研究发现:(1)创业机会识别是企业

家在其认知的导向作用下,通过先前经验和关系网络来获取机会信息,以挖掘出潜在创业机会

的过程;(2)企业家创业过程是一个在企业家认知的导向作用下进行创业机会识别和能力构

建,以抓取机会创建新企业的过程。 基于此,构建用于解释企业家高效创业过程的理论模型,进
一步丰富发展企业家创业过程理论。
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摇 摇 2015 年,李克强在政府工作报告中明确提出了

“大众创业,万众创新冶的战略号召,在中国各界引起

了强烈反响。[1]在当前就业形势比较严峻的环境下,
“大众创业冶号召的提出及一系列配套政策的出台,
为广大从业者(包括待业者)提供了创业发展的机

遇,社会各行各业人士如企业职员、高校大学生、个体

户等开始纷纷加入到创业的洪流之中,从而在中国掀

起了一股创业热潮。 然而,在这股创业浪潮中,除了

少部分创业者能抓住机遇成功创业外,大多数创业者

往往深陷创业困境,甚至以失败而告终。 为此,企业

家如何成功创业便成了人们普遍关注的一大社会问

题,进而企业家成功创业的内在机理自然而然地成为

了当前学术研究的一个热点问题。
创业的关键在于找准合适的商业项目[2],也就

是识别到一个合适的创业机会,然后整合资源进行

相应的能力构建,从而有效地抓取机会成功创业。
所以说,创业机会识别是成功创业的关键环节,而企

业家的先前经验、关系网络是其获取潜在机会信息

的两个主要渠道。 为此,本文从先前经验、关系网络

等视角来研究企业家创业机会识别及创业发展的内

在过程,进而揭示其内在机理。

一、文献回顾与研究框架

(一)相关文献回顾

创业机会识别是企业家具有的一种重要的创业

能力[3],在一定程度上决定了企业家创业活动的成

败。 创业机会识别是企业家通过搜寻各种潜在机会

信息,并通过主观认知加工后以识别出创业机会的

活动[4],而企业家的机会信息主要源自其先前经验

的积累及关系网络的经营,也就是说,它需要企业家

在专业知识、实践经验、关系网络等方面拥有较好的

基础,否则企业家很难识别到合适的创业机会。[5]

先前经验是指企业家在之前的学习与实践过程中所

积累的各种经验,主要表现为职能经验、行业经验和

创业经验等。 先前经验的积累有助于企业家更容易

地发现潜在的创业机会,有效避免企业家在创业路

途中走弯路甚至掉入创业“陷阱冶之中。[6] 大量研究

表明,企业家的先前经验是影响其识别创业机会的

重要因素[7],对创业机会识别具有较强的正向促进

作用,企业家先前经验积累越多,其机会识别能力就

越强。[8]关系网络是企业家在长期的日常生活与社

会人际交往过程中所形成的各种社会性关系[9],即
它是企业家在学习、工作、生活等过程中所结成的各



种人际关系网络[10],主要表现为家族血缘关系、同
学关系、同事关系、朋友关系、利益合作关系等。 关

系网络具有向企业家提供各种信息和资源支持的功

能[11],它是企业家获取创业机会信息的一条有效途

径。[12]作为创业机会信息的一种载体,关系网络对

创业机会识别具有一定的积极作用。[13] 通过以上分

析,本文发现先前经验、关系网络与创业机会识别之

间存在一定关系,如图 1 所示。

图 1摇 先前经验、关系网络与创业机会识别

在识别到创业机会后,企业家还必须进行一番

“能力构建冶,才能利用机会进行创业。 能力构建指

的是企业家通过整合其掌握的各种资源、构建抓取市

场机会的新能力的组织活动。[14] 在企业家进行创业

机会识别和能力构建活动过程中,企业家认知起着重

要的导向作用。 企业家认知是指企业家在长期的学

习与实践过程中,随着知识、经验、观念等的不断积累

与沉淀而逐步形成的一种知识结构和信念体系。[15]

企业家认知能影响企业家的机会识别和创业方向选

择[16],也会影响企业能力开发及企业家寻找解决问

题方案的行为[17],从而影响企业的能力构建行为。
通过以上分析,本文发现创业机会识别、能力构建、企
业家认知与企业家创业之间存在一定关系,如图 2
所示。

图 2摇 创业机会识别、能力构建、企业家

认知与企业家创业

(二)研究问题及框架

本文旨在通过研究企业家先前经验、关系网络、
创业机会识别、能力构建、企业家认知及企业家创业

等因素间的内在关系来研究企业家高效创业的内在

过程,结合上述相关文献的分析研究,构建研究框架

如图 3 所示。

图 3摇 本文研究框架

摇 摇 二、研究设计

(一)研究方法

对上述问题的研究,适合采用案例研究的方法。
本文通过对成功创业的企业进行现场调研和深度访

谈,并结合文献研究的方法来探讨企业家高效创业

的内在过程。
(二)案例公司的选择及简介

选择深圳 A 电子政务有限公司(以下简称深圳

A 公司)和深圳 B 实业有限公司(以下简称深圳 B
公司)进行调查研究。 深圳 A 公司成立于 1990 年,
创立之初是一家小型软件公司,后转入电子政务行

业,经过 20 多年的发展,目前已成为拥有 8 家分公

司、占据业内三分之二市场份额的电子政务行业领

军型企业,并于 2015 年成功上市。 深圳 B 公司成立

于 2007 年,最初是玩具行业内的一家小型外发厂,
即主要为一些大型玩具公司代理加工一些零配件,
而后涉足到教育培训行业,逐步发展成为涉及玩具

加工制造、贸易、教育培训、管理咨询等多项业务、拥
有 4 家子公司、年产值近亿元的小型集团公司。

(三)案例公司相关资料的收集及梳理

为有效地收集到相关案例资料,本文在进行相

关文献资料梳理的基础上,编制了一份访谈提纲,然
后对深圳 A 公司和深圳 B 公司进行实地调研和深

度访谈。 在调研过程中,走访了案例公司的总部及

一些下属公司,访谈了公司董事长(以下简称“创始

人冶)、公司管理人员、基层员工等,通过现场观察、
内部文件、公司网站及相关媒体报道等多种渠道收

集案例资料,以防止同源偏差。 经过为期一周的深

入调研,收集到了关于深圳 A 公司和深圳 B 公司较

丰富的的案例资料。 为便于对资料进行归类梳理,
将相关研究变量标示:深圳 A 公司为 A、深圳 B 公

司为 B、先前经验为 E、关系网络为 F、创业机会识别

为 G、能力构建为 H、企业家认知为 I、企业家创业为

J。 在此基础上,把收集到的案例资料条目归类到各

变量之下,并进行相应编码,如表 1 所示。
三、案例发现及理论模型

(一)案例发现

在创业机会识别过程中,企业家认知具有重

要导向作用,具有较高创业警觉性的企业家能通

过其先前所在行业中积累的经验与技能有效挖掘

出创业机会。 在识别到创业机会后,企业家必须

构建相应的运作能力才能抓取机会进行创业发

展。[18]在资源有限的情况下,企业家认知会指导其

有效地去寻求解决问题的方案,从而有效完成相

应的能力构建活动。[19] 尤其是在企业家熟悉的行

业领域,对行业运作的熟练掌握,有利于企业家完

成相应的能力构建活动,从而抓取机会进行创业

发展。 通过对案例公司创业发展过程的梳理,也
验证了这一内在过程。
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表 1摇 案例公司资料及编码

一级
编码

二级
编码

条目及编码

A

E

AE1:A 公司创始人大学毕业后曾在“第十五研究所冶从事计算机领域研发工作,并参与多款计算机型号的设计工作,积累
了丰富的技术知识

AE2:A 公司创始人在南方信息公司、赛格集团等公司先后曾担任过总工程师、常务副总等职务

AE3:A 公司创始人曾参加过智能建筑技术开发、园区数字化等方面的研究工作

AE4:1999 年,A 公司创始人担任顺德行政大楼智能化项目总指挥,组织完成了通信网络、楼宇智能化、电子政务应用等 32
个系统的设计与实施工作,积累了智能化系统方面的丰富的知识和经验

F

AF1:A 公司创始人在南方信息公司、赛格集团等公司担任总工程师、常务副总期间,积累了较为丰富的业界人脉资源

AF2:2004 年,A 公司创始人成为中国自动化学会专家咨询工作委员会副主任委员

AF3:2010 年,A 公司跨入电子政务行业后,随着涉足政府业务的不断深入,A 公司创始人积累了丰富的政府人脉资源,在
其办公室里摆了大量与省市领导的合影

G

AG1:20 世纪 90 年代起,随着企业办公自动化的逐步推进,中国软件行业开始兴起,沿海城市的企业开始纷纷引进各种管
理软件并设计公司门户网站

AG2:2000 年后,中国沿海城市政府开始引入电子政务软件系统,各级政府的软件需求在不断衍生,从而催生中国电子政务
行业的兴起

H

AH1:1990 年,A 公司创始人利用自己的资源,在深圳南山区创办了一家小型软件公司

AH2:A 公司创始人从以前任职的公司中将一些骨干开发工程师挖掘过来,进行一些企业办公软件、网站等的开发工作,并
招聘一批业务人员负责业务市场的开发工作

AH3:2000 年起,A 公司开始跨入电子政务行业。 A 公司创始人组织研发团队,对一些政府部门的办公业务及流程进行梳
理,经过 4 年技术攻关,于 2004 年率先开发出了深圳市行政审批电子监察系统

AH4:A 公司创始人将深圳市行政审批电子监察系统作为一个典型精品电子政务项目,在媒体上进行广泛宣传,吸引了许
多省市政府领导前来参观,从而逐步把业务推向全国市场

AH5:A 公司创始人组建了 3 个产品技术开发中心,进行涉及省、市、县、镇、村五级机构的数百项政务业务电子化的软件开
发工作

AH6:A 公司创始人为了拓展全国电子政务市场,先后在广州、武汉、郑州、沈阳、重庆等多个城市成立了 8 家分公司,并采
用总部研发、分公司进行业务推广及项目实施的模式,快速拓展全国电子政务市场

I

AI1:20 世纪 90 年代,伴随企业信息化浪潮的兴起,A 公司创始人敏锐地认知到企业办公自动化、信息化发展是大势所趋,
投身软件行业必将大有可为!

AI2:A 公司创始人认为,中国沿海制造业蓬勃发展,规模巨大,创建软件公司为企业提供办公软件、网站开发等业务服务,
这是一件很有前景、很有意义的事!

AI3:A 公司创始人认为,软件行业运作模式简单,且对这行业非常熟悉,拥有丰富的行业经验和人脉资源,经营起来能驾轻
就熟

AI4:1999 年,深圳 A 公司承包了顺德行政大楼智能化项目建设,A 公司创始人作为该项目的总指挥,从中学到了智能化系
统方面的许多知识,进而启发他思考园区、政府、新城区信息化建设的问题

J

AJ1:深圳 A 公司于 1990 年在深圳南山区正式成立,至 1999 年一直立足软件行业,主要为珠三角区域企业提供办公软件及
网站的开发与维护服务

AJ2:2000 年起,深圳 A 公司逐步转入电子政务行业,经过十多年的运营,已发展成为拥有 8 个分公司,占业内三分之二市
场份额的电子政务行业领军型企业,于 2015 年成功上市

B

E

BE1:B 公司创始人 1997 年本科毕业后前往深圳某港资玩具集团公司工作,先后担任产品研发工程师、生产车间主任,质量
管理部副经理,质量系统部经理等职务,拥有比较丰富的玩具行业知识与经验

BE2:B 公司创始人兼任玩具集团公司质量体系方面的培训讲师,并在一些专业培训机构担任特邀讲师,业余时间给许多
工厂做过质量管理体系等方面的辅导培训

BE3:B 公司创始人曾做过一些贸易业务,利用自己的资源承接过一些客户订单,然后委托给一些玩具厂加工生产,从中赚
取差价

F

BF1:B 公司创始人在担任玩具集团公司质量系统部经理期间,负责 300 多家供应商质量体系的评审工作,与这些供应商之
间保持良好的业务合作关系

BF2:B 公司创始人在担任玩具集团公司管理职务期间,培养了一批得力的下属,并结识了公司一批管理人员

BF3:B 公司创始人在从事培训工作期间,结识了不少培训师

G

BG1:B 公司创始人在玩具集团公司工作期间,发现公司外接订单比较多,而内部生产能力不足,以致许多订单的零配件不
得不通过支付加工费的方式,外发给一些小加工厂生产,于是他识别到了一个创办外发加工厂的创业机会

BG2:2010 年,B 公司创始人发现培训行业具有较大的发展空间,于是又想进一步涉足培训行业

BG3:2013 年随着“德国工业 4郾 0冶战略的提出,人工智能一度成为社会关注的焦点,于是 B 公司创始人又识别到了一个人
工智能领域的发展机会

BG4:2017 年 B 公司创始人通过培训界朋友介绍,识别到一项西方贵族精英教育业务,即黑格伯爵青少年公馆,主要为富裕
阶层青少年提供高尔夫、钢琴、国际礼仪等方面的培训业务,利润非常丰厚
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续表

一级
编码

二级
编码

条目及编码

B

H

BH1:2007 年,B 公司创始人在深圳龙岗区租赁了一套小厂房车间,注册成立了深圳 B 玩具加工厂,并购买了一批二手生产
设备,将一些骨干下属聘请过来协助进行业务管理,主要依托深圳某港资玩具集团公司从事一些玩具产品零配件的代理加
工业务

BH2:2010 年,B 公司创始人注册成立了深圳 B 管理咨询有限公司,将深圳某港资玩具集团公司原有的一些体系管理人员
及以前结识的许多培训老师开发成公司兼职讲师,依托原有的供应商资源开展一些质量管理体系方面的辅导培训、管理咨
询等业务

BH3:2015 年,B 公司创始人注册成立了深圳 B 智能教育学院,依托深圳某港资玩具集团公司智能机器人开发工程师资源,
为华南片区工厂技术人员和管理人员提供一些智能教育培训,并顺势开展智能机器人贸易业务

BH4:2017 年,B 公司创始人邀请了 6 位股东,共同投资 1 000 万在深圳龙华区租赁了 1 700 余平米的豪华写字楼,将它装
修成西班牙贵族风格的黑格伯爵青少年公馆,通过加盟黑格伯爵总部的经营模式,开展富裕阶层青少年的贵族教育业务

I

BI1:在谈到自己的创业动机时,B 公司创始人解释说:“我一直有做老板的梦想,一直想拥有一个属于自己的平台,所以也
一直在探索和寻找机会。冶

BI2:B 公司创始人说:“并不是一定要很有钱才能去创业,我觉得只要找到一个熟悉的行业,找到一个合适的模式成功切入
到这个行业中去,公司自然会一步步成长起来。冶

BI3:在谈到经营过程中遇到的困难时,B 公司创始人说:“哪有创业不艰苦的,创业过程中往往充满各种意想不到的艰难险
阻,而我每次都像解数学题一样,想办法一个个地完美解决,感觉这个很有成就感!冶

BI4:B 公司创始人说:“一个人必须具备一种技能,那就是善于整合资源,开发一项新业务要很清楚必须具备哪些资源条
件,哪些是你自己已有的,哪些是要想办法解决的,把这些问题解决齐了,业务自然就顺起来了。冶

BI5:B 公司创始人说:“我有一个习惯,喜欢思考问题,也喜欢对自己做过的工作和业务进行反思和总结,这样一路走来我
感觉自己的认知能力得到不断地提升,视野也越来越开阔,喜欢从整体上思考问题。冶

BI6:在谈到为什么由加工业跨入培训业时,B 公司创始人解释说:“代理加工利润比较稀薄,且业务量也比较有限,所以那
时我想拓展一下业务范围,于是想到了培训业,因为我对它比较熟,同时也希望借助给一些公司开展管理咨询、培训的机会
顺便洽谈一些产品业务合作,一举多得!冶

J
BJ1:深圳 B 公司自 2007 年创立以来,经过 10 年的运营,公司已由初始的玩具产品零配件代理加工发展成了涉足玩具成品
加工、管理咨询、企业培训、智能教育、贵族教育等多个业务领域的多元化公司

BJ2:深圳 B 公司已有 4 家子公司,2017 年组建了深圳 B 实业有限公司,年产值近亿元,发展成了小型集团公司

摇 摇 1. 深圳 A 公司创业过程分析

在创业前,深圳 A 公司创始人拥有计算数学学

士学位,先后在“第十五研究所冶、南方信息公司、赛
格集团等公司从事计算机领域的研发与经营管理工

作,对计算机行业非常熟悉并积累了丰富的软件行

业经验与知识 (即先前经验,见表 1 中的 AE1 -
AE2)。 20 世纪 90 年代,伴随企业信息化浪潮的兴

起,A 公司创始人敏锐地认知到企业办公自动化、信
息化发展是大势所趋,创建软件公司为企业提供办

公软件、网站等业务服务是一件很有前景、很有意义

的事,投身软件行业必将大有可为! (即企业家认

知,见表 1 中的 AI1-AI2)。 在企业家认知的导向作

用下,A 公司创始人识别到了创建软件公司这一机

会(即创业机会识别,见表 1 中的 AG1)。 于是,
1990 年 A 公司创始人利用自己的资源,在深圳南山

区创办了一家小型软件公司,然后从以前任职的公

司中将一些骨干开发工程师聘请过来,进行一些企

业办公软件、网站等的开发工作,并招聘一批业务人

员负责业务市场开发工作。
在经营软件业务过程中,A 公司创始人曾参加

过智能建筑技术开发、园区数字化等方面的研究工

作。 1999 年,A 公司创始人担任顺德行政大楼智能

化项目总指挥,组织完成了通信网络、楼宇智能化、

电子政务应用等 32 个系统的设计与实施工作,积累

了智能化系统方面的丰富的知识(即先前经验,见
表 1 中的 AE3-AE4),进而启发了他思考园区、政
府、新城区搞信息化建设问题(即企业家认知,见表

1 中的 AI4)。 2000 年后,中国沿海城市政府开始引

入电子政务软件系统,各级政府的软件需求不断衍

生,从而催生了中国电子政务行业的兴起,A 公司创

始人又识别到了一个创业机会,即经营电子政务业

务(见表 1 中的 AG2)。 于是,A 公司创始人组织研

发团队,对一些政府部门的办公业务及流程进行梳

理,经过 4 年技术攻关,于 2004 年率先开发出深圳

市行政审批电子监察系统,并将它作为电子政务的

典型精品项目在媒体上广泛宣传,吸引了许多省市

政府领导前来参观,从而逐步把业务推向全国市场,
并组建了 3 个产品技术开发中心,从事省、市、县、
镇、村五级机构的数百项政务业务的电子化软件开

发工作,从而构建了电子政务行业的运作能力(即
能力构建,见表 1 中的 AH3-AH5),顺利跨入电子

政务行业。 而在全国许多省市领导前来公司参观与

洽谈合作过程中,A 公司创始人又积累了丰富的政

府人脉资源,从而将电子政务业务逐步推向全国,使
其占据了业内三分之二的市场份额,并于 2015 年成

功上市(即企业家创业,见表 1 中的 AJ2)。
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2. 深圳 B 公司创业过程分析

在创业前,深圳 B 公司创始人拥有较好的先前经

验的积累,即在深圳某玩具集团公司担任产品开发工

程师、培训师、生产主管、质量管理部副经理、质量系

统部经理等职务,拥有长达 10 年的丰富的玩具行业

经验(即先前经验,见表 1 中的 BE1-BE3)。 且 B 公

司创始人一直想打造一个属于自己的平台(即企业家

认知,见表 1 中的 BI1),于是,2007 年 B 公司创始人

借助自己的先前经验识别到一个创业机会,即创建玩

具产品零配件加工厂(见表 1 中的 BG1)。 在识别到

创办外发加工厂的机会后,又通过租赁厂房车间、购
买二手设备、依托深圳某港资玩具集团公司开展零配

件代理加工业务等进行能力构建(见表 1 中的 BH1),
从而抓取机会创建了深圳 B 玩具加工厂。

之后为进一步拓展业务,借助为企业界提供管

理咨询与培训服务的机会(即企业家认知,见表 1
中的 BI5),2010 年,B 公司创始人利用担任培训师

期间积累的培训行业经验又识别到一个创业机会,
即创建管理咨询公司(即创业机会识别,见表 1 中

的 BG2)。 然后,通过整合培训师资源、依托原有供

应商资源开展一些质量管理体系的辅导及咨询业务

(即能力构建,见表 1 中的 BH2),从而创建了深圳 B
管理咨询有限公司。

2013 年随着人工智能的兴起,B 公司创始人敏

锐地认知到智能化是制造业转型发展的大势所趋,
于是借助其之前在某玩具集团公司担任产品开发工

程师期间积累的智能机器人知识及相关人脉资源,
又识别到一个创业机会,即创建智能教育学院,为企

业技术和管理人员提供智能教育培训(即创业机会

识别,见表 1 中的 BG3)。 于是,B 公司创始人又通

过整合资源(即能力构建,见表 1 中的 BH3),创建

了深圳 B 智能教育学院,为技术和管理人员提供智

能教育培训服务。
在经营教育培训业务过程中,随着其培训业人

际关系网络的不断拓展,2017 年经朋友介绍,B 公

司创始人又识别到一个创业机会,即创办黑格伯爵

青少年公馆,为富裕阶层青少年提供贵族教育(即
创业机会识别,见表 1 中的 BG4)。 于是,2017 年 B
公司创始人通过租赁豪华写字楼,以加盟的方式

(即能力构建,见表 1 中的 BH4)创建了黑格伯爵青

少年公馆,为富裕阶层青少年提供西方贵族教育培

训服务。
深圳 B 公司自 2007 年创立以来,经过 10 年的

运营,公司已由初始的玩具产品零配件代理加工发

展成了涉足玩具成品加工、管理咨询、企业培训、智

能教育、贵族教育等多个业务领域的综合型公司,已
有 4 家子公司,并于 2017 年组建了深圳 B 实业有限

公司,年产值近亿元,发展成了中小型集团公司(即
企业家创业,见表 1 中的 BJ1-BJ2)。

通过以上梳理,本文发现,创业的首要环节是创

业机会识别。 创业机会识别过程是一个在企业家认

知的导向作用下,企业家借助其积累的先前经验和关

系网络识别出潜在创业机会信息的过程(见图 4)。

图 4摇 创业机会识别过程

基于以上分析,本文提出第 1 个命题。
命题 1:创业机会识别是企业家在其认知的导

向作用下,通过先前经验和关系网络获取机会信息,
以挖掘出潜在创业机会的过程。

在识别到创业机会后,企业家如何将它转化成

一个真实的企业以实现成功创业? 通过研究发现,
企业家创业过程是一个在企业家认知的导向作用下

进行创业机会识别,并构建相应的运作能力以抓取

机会创建新企业的过程(见图 5)。

图 5摇 创业过程

基于以上分析,本文提出第 2 个命题。
命题 2:企业家创业过程是一个在企业家认知

的导向作用下进行创业机会识别和能力构建,以抓

取机会创建新企业的过程。
(二)理论模型

综合以上分析,创业过程是一个在企业家认知

的导向作用下,企业家基于其积累的先前经验和关

系网络进行创业机会识别,再通过一番能力构建以

抓取机会进行创业发展的过程。 为此,本文构建用

于解释企业家高效创业过程的理论模型(见图 6)。

图 6摇 创业过程理论模型

四、研究结论

在“大众创业,万众创新冶的政策号召下,创业

成为了广大从业者未来发展的一大趋势。 而有些创

业者之所以能高效创业,在于他们善于在其认知的
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导向作用下,通过在学习、工作与生活中积累的先前

经验和关系网络进行潜在创业机会信息搜寻与认知

加工,从而有效识别到合适的创业机会,再通过资源

整合进行相应的能力构建,有效抓取机会进行创业。
为此,广大创业者要注重先前经验的积累和社会关

系网络的拓展,善于从熟悉的行业领域中挖掘潜在

机会信息,并善于在其认知的导向作用下进行资源

整合与能力构建,以便抓取机会切入到该行业中,实
现高效创业。
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Research on Previous Experience, Relationship Network and Entrepreneurship
YIN Jianfeng1,2
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Abstract:This paper studies the intrinsic mechanism of entrepreneurs謖 efficient entrepreneurship through literature research and case
study: (1)Entrepreneurial opportunity recognition,the process in which the entrepreneur, guided by entrepreneur cognition, accesses
information through the previous experience and relational network to dig out the potential business opportunities; ( 2 ) The
entrepreneurial process, in which the entrepreneur, guided by entrepreneurial cognition,conducts opportunities recognition and ability
construction so as to grasp the opportunity to create a new enterprise. Based on this, a theoretical model is set up in this paper to
explain the efficient entrepreneurship of the entrepreneurs, which develops the entrepreneurship theory.
Key words:previous experience; relationship network; entrepreneur cognition; entrepreneurial entrepreneurship
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